


INTERMARKETING Y NOVASOFT
UN SOLO EQUIPO DE TRABAJO

En el 2008, Intermarketing Express, empresa Colombiana, inicia una
asociacion estratégica con Prokompra, empresa Venezolana y surge
Intermarketing Direct S.A. En esta nueva etapa de la empresa surge
la necesidad de tener una plataforma que permita manejar de forma
eficiente las areas administrativa, financiera y de recursos humanos
del negocio, es por esta razén que deciden buscar un sistema de
gestion integrado. En este proceso se valoraron aspectos técnicos,
de servicio y referencias de diferentes proponentes, encontrando
en NOVASOFT el software que mejor cubre sus necesidades de
negocio y que se compromete a tener el proyecto en vivo en tres
(3) meses. A partir de ese momento NOVASOFT se convierte en
un aliado estratégico que se involucra con todos los funcionarios
de Intermarketing Direct relacionados con el proyecto, logrando
una implantacién exitosa del mismo en el tiempo convenido y con
resultados altamente satisfactorios. “Fue muy importante tanto la
rapidez de implantacién como la versatilidad de la plataforma
para sostener el crecimiento exponencial de laempresa a nivel de
personal, operaciones y de negocio”, Walter Schupnik, Cerente
General Intermarketing Direct.

NOVASOFT, UNA HERRAMIENTA ACORDE
CON EL CRECIMIENTO DE INTERMARKETING

Dentro de los planes de optimizacién tecnolégica a corto plazo de
Intermarketing, estd la integracion total con el drea comercial, con
la cual se busca tener informacion del core del negocio para la toma
de decisiones a nivel comercial, de compras y de Inventarios. “La
incorporacién con nuestro CRM juega un papel muy importante
dentro del crecimiento estratégico de la compaiia”, Walter
Schupnik, Gerente General Intermarketing Direct.

N° 221730

NOVASOFT LTDA. Av. 19 No. 108-45 of: 303
PBX (571) 7457070 FAX 6207345
Mayor informacién en el portal — www.novasoft.com.co

‘ Caso de éxito carta curvas.indd 2 @ 15/07/2009 08:20:59 p.m. ‘



